
TERMINE UND TARIFE 2021
Preise exkl. 7,7% Mehrwertsteuer. Alle Angaben in Franken.

  Auflage 2400 Ex. 

  offizielles Gemeindeorgan 

  in jeden Haushalt 

  an alle Neuzuzüger 

  an Industrie, Gewerbe 

  jedes Heft ein Thema 

  Nachschlagewerk 

  Werben ohne Streuverlust

Als offizielles Publikationsorgan der Politischen Gemeinde und der Refor-
mierten Kirchgemeinde gelangen die «Mönchaltorfer Nachrichten» 
in sämtliche Haushalte von Mönchaltorf. Die Verteilung an alle Adres-
sen ermöglicht der Bevölkerung einen kostenlosen Zugang zu lokalen 
Informationen. Zudem stehen sechs Ausgaben auch online unter  
www.moena-verlag.ch zur Verfügung. 

Sechs Mal pro Jahr informiert das Magazin die Einwohner über das kommu-
nale Geschehen. Mit ihrem Fokus auf ein Thema pro Ausgabe heben sich 
die «Mönchaltorfer Nachrichten» bewusst von der «News-gesteuerten» 
Tages- und Wochenpresse ab und sind für den Leser eine echte Alternative. 

Die «Mönchaltorfer Nachrichten» sind ein Nachschlagewerk und 
garantieren dank des Sammelcharakters für eine grosse Nachhaltigkeit 
Ihrer Anzeige. Durch die Konzentration auf Mönchaltorf werben Sie ohne 
Streuverlust.
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Erscheinungsweise: 6 × pro Jahr
Beratung/Verkauf Ausgaben Erscheinung Anzeigenschluss

IEB Medien AG
Gewerbestrasse 18
8132 Egg ZH
Telefon 043 833 80 60
Fax 043 833 80 44
info@ieb-medien.ch 
www.ieb-medien.ch

Nr. 1/2021	
Nr. 2/2021
Nr. 3/2021	  
Nr. 4/2021 
Nr. 5/2021
Nr. 6/2021	  

 5. Februar 2021
12. März 2021
14. Mai 2021
25. Juni 2021
10. September 2021 
12. November 2021

14. Januar 2021	
19. Februar 2021
23. April 2021
 4. Juni 2021
20. August 2021
15. Oktober 2021
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Team

Martin Mäder, Chefredaktor, 043 833 80 46, m.maeder@ieb-medien.ch
Thomas Käser, Verkaufsleiter, 043 833 80 79, t.kaeser@ieb-medien.ch
Rahel Uster, Redaktionsleiterin, 043 833 80 77, r.uster@ieb-medien.ch
Luc Müller, Redaktionsleiter, 043 833 80 50, l.mueller@ieb-medien.ch
Andreas Etter, Medienrealisation, 044 986 35 55, a.etter@fo-fotorotar.ch
Karin Kunz, Administration, 044 986 35 10, k.kunz@fo-fotorotar.ch
Martina Baumann, Administration, 044 986 35 10, m.baumann@fo-fotorotar.ch Ein Unternehmen der FO-Gruppe



79Vereine – Weihnachtswünsche

Alters- und Pflegeheim

Alters- und Pflegeheim 
Grüneck
Das Heim im Grünen
Brüschägertenweg 14
8626 Ottikon
Telefon  044 935 10 78
info@grueneck-gossau.ch
www.grueneck-gossau.ch

Apotheken

Dorf-Apotheke Gossau 
Dr. Chr. und J. Timeus 
Grütstrasse 49, 8625 Gossau 
Telefon 044 936 13 30 
Fax 044 936 13 01 
Mobile 079 693 11 11 
dorfapotheke@reise-apotheken.ch 
www.reise-apotheken.ch  

Autogewerbe

Buchmann Carrosserie-
und Abschleppdienst AG 
Grütstrasse 35 
8625 Gossau 
Telefon 044 936 15 15 
Fax 044 936 15 20 
www.car-rep.ch 

Autogewerbe (Fortsetzung)

Garage Bamert AG 
Zürichstrasse 99 
8610 Uster 
Telefon  044 905 20 30 
Fax  044 905 20 35 
www.bamert.ch  

Garage Kreisel AG
Isenrietstrasse 5a
8617 Mönchaltorf
Telefon  043 277 80 81
info@garagekreisel.ch

Garage Mettlenbach AG 
Isenrietstrasse 16 
8617 Mönchaltorf 
Telefon 044 948 13 39 
Fax 044 948 19 07 
info@8617.ch
www.8617.ch

Hans Wiener Automobile
Kreuzgarage Esslingen
Löwenstrasse 1
8133 Esslingen
Telefon  044 984 05 71
Fax  044 984 08 25

Autogewerbe (Fortsetzung)

Huser Automobile AG
Patricia Huser
Mettlenbachstrasse 7
8617 Mönchaltorf
Telefon 044 949 10 00
info@huser-automobile.ch
www.huser-automobile.ch

Banken

Bank BSU
Bankstrasse 21
8610 Uster
Telefon 044 777 07 77
www.bankbsu.ch

Raiffeisenbank
Zürcher Oberland
Bahnhofstrasse 2
8610 Uster
Telefon 044 905 29 50
Fax 044 905 29 60
zuercher-oberland@raiffeisen.ch
www.raiffeisen.ch/zuercher-ober-
land

�
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Tarif / Seitenteile

Tarif / Sonderformen

1⁄1 Seite  
173×250 mm +3 mm 
randabfallend 

1⁄1 Seite  
150×220 mm

1⁄2 Seite quer  
150×109 mm

1⁄2 Seite hoch  
74×220 mm

1⁄3 Seite  
150×72 mm 

1⁄4 Seite hoch / quer
 74×109 mm 
150×53,5 mm

1 × ➞
6 × ➞

CHF   600.–
CHF 2 880.–

CHF   545.–
CHF 2 760.–

CHF   319.–
CHF 1 500.–

CHF   319.–
CHF 1 500.–

CHF   238.–
CHF 1 098.–

CHF   188.–
CHF   888.–

1⁄8 Seite  
74×53,5 mm

1⁄1 Seite  
173×250 mm +3 mm 
4. Umschlagseite
randabfallend

1⁄1 Seite  
173×250 mm +3 mm
2./3. Umschlagseite 
randabfallend

1⁄2 Seite  
150×109 mm 
2./3. Umschlagseite

1⁄4 Seite quer
150×53,5 mm 
2./3. Umschlagseite

Weihnachtswünsche
Firmeneintrag 
in Ausgabe 6/21 

1 × ➞ 
6 × ➞

CHF   138.–
CHF   630.–

CHF   680.–
CHF 3 360.–

CHF   626.–
CHF 3 024.–

CHF   345.–
CHF 1 650.–

CHF   195.–
CHF   900.–

CHF   45.–

Verlagsreportage 

Wollen Sie ein neues Produkt, eine neue Dienstleistung einführen?  
Oder wollen Sie ganz einfach Ihr Geschäft und Ihr Team vorstellen? 
Dann gibt es bei den «Mönchaltorfer Nachrichten» die Möglich-
keit, eine Verlagsreportage zu publi-
zieren. Ihre Verlagsreportage erscheint 
im gleichen Redaktions-Layout wie das 
der «Mönchaltorfer Nachrichten». 
Vor der Publikation erhalten Sie ein 
Gut zum Druck. Informieren Sie sich 
direkt bei unserem Beratungsteam 
über diese neue Werbemöglichkeit.  

Format 1⁄1 Seite = 173×250 mm 
Preis 1⁄1 Seite CHF 545.– 

Gutschein-Flyer

Sparen Sie sich die Druckkosten 
und buchen Sie Ihren perforierten 
Gutschein-Flyer bei den  
«Mönchaltorfer Nachrichten».

Der Flyer wird auf der Vor- und Rück-
seite auf unserem 90 g/m²-Magazin-
Papier gedruckt und perforiert.

Format 2×1⁄1 Seite = 173×250 mm
+ Druckplatte

Preis Total CHF 2590.–

Beilage

Ihren Werbeprospekt mit den 
«Mönchaltorfer Nachrichten» ziel-
sicher und direkt in alle Haushalte der 
Gemeinde Mönchaltorf? Ihre Werbung 
ist auch in Briefkästen mit «Stopp 
Werbung»-Kleber willkommen.

Format max. 173×250 mm 
Gewicht max. 25 Gramm

Preis Total CHF 1320.–
Verlangen Sie unverbindlich eine Druckofferte.

Beraterkommission: 5% BK auf alle Inserate nach Abzug eines allfälligen Rabatts.

Publireportage

Feiern Sie ein Firmenjubiläum? Planen Sie einen Tag der offenen 
Tür? Und Sie möchten aus einem speziellen Grund kein klassisches 
Inserat schalten? Dann gibt es bei den «Mönchaltorfer Nachrich-
ten» die Möglichkeit, eine Publirepor-
tage zu schalten. Eine Publireportage 
ist eine kommerzielle Sonderseite, die 
aus vom Kunden geliefertem Text und 
Bildern (Verhältnis 2⁄3 Text und 1⁄3 Bild) 
besteht. Das Ziel einer Publirepor-
tage ist primär Imagepflege und 
nicht Produktwerbung. Dies alles zu 
einem äusserst interessanten Preis, 
gewähren wir doch auf den Brutto-
seitenpreis (Fixformatpreis) einen 
einmaligen Rabatt von 20%. 

Format 1⁄1 Seite = 173×250 mm 
Preis 1⁄1 Seite CHF 435.– 

50

TOYOTA GARAGE BAMERT AGDas Familien-Unternehmen in Uster steht auch zu Ihnen!

Gute Nachrichten für die Toyota -Kundinnen und -Kunden im Zürcher Oberland. Sie sind auch nach der Geschäftsaufgabe durch die Wet-ziker Toyota-Niederlassung Gruss Ehrler AG gut aufgehoben!
Für dieses Versprechen steht die Ga rage Bamert AG an der Zürichstrasse  99 in Uster. Möglich macht dies nicht nur das eingespielte Team des nun letzten offi-ziellen A-Konzessionärs der Marke Toyo-ta im Zürcher Oberland, sondern auch viel Erfahrung. Zudem ist das 1966 am Zürcher Zeltweg von Georges Bamert gegründete KMU stark familiär geprägt. Drei Familiengenerationen haben den einstigen Kleinbetrieb zum heute flo-rierenden Toyota-Center mit offiziellem Markenstatus entwickelt.

Toyota-Familie in Uster Auf Georges Bamert folgten seine Toch-ter Marianne Santi-Bamert und deren Mann Renato Santi, die den Betrieb kom-petent weiterführten. Im Jahr 2002 zog die Garage Bamert AG von Zürich weg und konzentrierte sich voll auf den heu-tigen Standort in Uster. Ein Jahr später nahm der Sohn, Pascal Santi, im elterli-chen Betrieb seine Tätigkeit auf und ist heute in 3. Generation für das Unterneh-men verantwortlich.

Eine neue unternehmerische Aufgabe in den nun über 50 Jahren Firmengeschich-te stellt sich mit der bevorstehenden Auflösung des Toyota-Centers Wetzikon Gruss Ehrler AG. Den Ustermern wäre es eine grosse Ehre, die Kundschaft aus dem Nachbarort willkommen zu heissen. Pascal Santi: «Wir begrüssen alle neu-en Kundinnen und Kunden mit offenen  Armen. Wir freuen uns auf Sie!»Dass man Herausforderungen zu meis-tern vermag, bewies der Umgang mit der Corona-Krise. Mit einer umsichtigen Geschäftsführung gelang es, alle 19 An-gestellten weiterzubeschäftigen. Auch zeigt sich das lange, erfolgreiche Wirken des Ustermer Familienbetriebs darin, dass jüngst gleich mehrere Jubiläen ver-dienter langjähriger Mitarbeiter zu feiern waren. Und ebenfalls: Lehrlinge bildet die Garage Bamert AG weiterhin aus. «Wir alle verstehen uns als grosse Familie und arbeiten Hand in Hand als Team mit Herzblut, Elan und Begeisterung», erklärt Pascal Santi die Erfolgsformel.Die Kundschaft der Garage Bamert AG, darunter auch viele Taxi-Betriebe, pro-fitiert von einem kompletten Angebot. Nebst dem Verkauf von Toyota-Neuwa-gen und von Occasionsautos werden auch Carrosserie- und Spenglerarbeiten sowie Services und Pneuwechsel ausge-führt. Möglich sind auch Just-in-Time-Arbeiten in maximal eineinhalb Stunden. Kommen auch Sie an die Zürichstras-se 99 in Uster und überzeugen sich von einem leistungsfähigen Familienbetrieb mit langer Tradition. Silvio Seiler

v.l.n.r.: Renato  Santi, Luca  Romano (Kundendienst), Remo Caccese (Leiter Kundendienst, Werk-statt und Spenglerei), 
Pascal Santi.

Garage Bamert AG 
Zürichstrasse 99 , 8610 Uster Telefon 044 905 20 30 www.bamert.ch, info@bamert.ch 

Verlagsreportage
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Die Bank BSU  wird zum ImmobilienmaklerMit BSUimmoclick.ch erweitern wir unser Dienstleistungsangebot um den Bereich der Immobilienver-mittlung. Ob Kauf oder Verkauf einer Liegenschaft – wir unterstützen Sie.
BSUimmoclick.ch ist die Online-Immo-bilienvermittlung der Bank BSU. Damit haben wir eine neue Plattform ins Leben gerufen, welche unsere bestehenden Dienstleistungen rund um Ihre Finanzan-gelegenheiten optimal ergänzt. Ob Sie Ihr bestehendes Eigenheim verkaufen möchten oder ob Sie ein neues Zuhause suchen, wir sind der richtige Partner für Sie. Wir bieten Ihnen umfassende Dienst-leistungen zu vorteilhaften Konditionen mit einem transparenten Leistungskata-log – alles aus einer Hand.

Als VerkäuferIn profitieren Sie von mehr DienstleistungVon der Bewertung und Beurteilung Ihrer Liegenschaft bis hin zur Ausarbeitung des Kaufvertrags unterstützen wir Sie bei jedem Schritt zum erfolgreichen Verkauf Ihrer Immobilie. Nach der Bestimmung eines fairen und realistischen Kaufpreises entwerfen wir für Sie eine individuel-le Verkaufsstrategie und setzen eine 

professionelle Verkaufsdokumentation auf. Diese enthält beispielsweise einen 360°-Rundgang, professionelle Fotos oder Drohnenaufnahmen. Wir übernehmen die Organisation und Durchführung der Ob-jektbesichtigung für Sie, ebenso wie die Verhandlungsführung und stellen sicher, dass potenzielle Käuferinnen und Käufer über einen entsprechenden Finanzierungs-nachweis verfügen. Wir beraten Sie auch in wichtigen Themen wie beispielsweise Steuern – verlassen Sie sich auf unsere langjährige Erfahrung.

Auch als KäuferIn bieten  wir mehr für Sie
Sie interessieren sich für den Kauf eines Eigenheims? Jedes Objekt, bei dem wir ein Maklermandat innehaben, wurde durch uns sorgfältig geprüft und verifi-ziert. Vereinbaren Sie ein kostenloses Beratungsgespräch mit unserem Team von BSUimmoclick.ch. Falls ein Finanzie-rungsnachweis gewünscht ist, überprüfen wir gerne Ihre persönliche Situation und stellen die entsprechenden Dokumente für Sie aus. Wir nehmen uns zudem ausreichend Zeit für Sie und führen Sie individuell durch unsere Objekte. Sollte ein Objekt Ihren Vorstellungen entspre-

chen, setzen wir uns für Sie und einen erfolgreichen Abschluss ein und stellen nach der Freigabe der Verkaufspartei die Reservationszahlung sicher. Lehnen Sie sich zurück und überlassen Sie uns die fachgerechte Ausführung des Kaufver-trags bis hin zur Beurkundung und zur Eigentumsübertragung. Auf Ihren Wunsch unterstützen wir Sie auch gerne bei wich-tigen Fragen zur Grundstückgewinnsteuer oder zur Verwendung von Vorsorgegeldern für Ihr Eigenheim.

Unser kompetitives PreismodellAls genossenschaftliche Traditionsbank leben wir unsere Werte wie Fairness, Transparenz und Dienstleistungsorien-tierung tagtäglich. Dies zeigt sich auch in unserem transparenten und kompetitiven Preismodell für BSUimmoclick.ch
Bei einer erfolgreichen Handänderung erhalten wir von der Verkaufspartei für unsere Aufwände eine Provision von 2% des effektiven Verkaufspreises, im Minimum CHF 12 000 (exkl. MwSt.). Darin enthalten ist ein umfassendes und modernes Dienstleistungspaket mit allen erdenklichen Dienstleistungen: Von der Objektschätzung über die Strategie-entwicklung, Besichtigungen bis hin zu Marketingaufwänden wie der Erstellung der Verkaufsdokumentation oder der Inserierung – wir kümmern uns darum.

Im Kaufpreis der Liegenschaften aus unserem Maklermandat ist das Honorar bereits enthalten. Als Kaufpartei fallen für Sie somit keine zusätzlichen Provi-sionskosten an.

Sie interessieren sich für unsere Immobi-liendienstleistungen? Dann kontaktieren Sie unser Team von BSUimmoclick am besten gleich unter 044 777 0 733 oder via E-Mail an bsuimmoclick@bankbsu.ch

Publireportage
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HOCH, HÖHER 
AM HÖCHSTEN
Überall wohin man schaut,

wird kräftig in die Höh gebaut.

Die Bodenpreise werden angehoben,

so steigt der Neubau auch nach oben.

Wer denn da ganz oben wohnt,

wird mit Aussicht dann belohnt.

Mit jedem Stockwerk steigt ganz leis

dann aber auch der Preis.

Auch für Politiker, die frisch gewählt,

schon kurz darauf der Aufstieg zählt.

Man träumt von steiler Karriere,

möglichst ohne Barriere.

Einmal im Bundeshaus regieren,

die grosse Gage einkassieren.

Auch dieser Aufstieg der hat Tücken,

da braucht es einen starken Rücken.

Auch beim Schweizer Militär,

ist der Aufstieg richtig schwer,

mit Disziplin, Mut und Kraft

man es dann nach oben schafft.

Will man dann noch höher steigen

und als Offizier sich zeigen,

ganz oben auf der Treppe stehen,

das kann auch in die Hosen gehen.

Ganz hoch und oben sein,

ist nicht immer wirklich fein,

denn wenn das Ganze nicht mehr hält,

alles dann zusammenfällt.

Mensch warum denn in die Höhe gehen,

man kann die Welt auch unten sehen.

Ruedi Gysi
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